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esigualdad

omo un medio que atiende a la industria de la construccién
y tratando siempre de ser objetivos en nuestros contenidos
CLA no tiene intenciones de dar opiniones politicas, y no
lo haremos. Pero si podemos expresar nuestra preocupacién por
lo que estd sucediendo en Chile en particular, pero que se puede
observar en la regién en general a través del descontento ciudadano.

La desigualdad es un flagelo que afecta a la mayoria de los paises
de América Latina, inequidad que se ha convertido en una de las
barreras del tan anhelado desarrollo econémico. Las explicaciones
para esto pueden ser variadas y dependerd mucho del espectro
politico de quien la emita, pero hay ciertos puntos sobre la tabla que
debieran ser claros para todos.

Resulta paradéjico que, mientras en nuestra edicién de octubre
tituldramos el reportaje central como ‘Chile se rearma’, en esta
edicién las noticias del pafs, considerado por muchos uno de los
bastiones de la estabilidad regional, sean desastrosas. No sélo por
el descontento social que las manifestaciones han dejado entrever,
sino por la desatada violencia que se ha apoderado de las calles de
todas las regiones del pais con la consiguiente destruccién de la
infraestructura publica y privada lo que sin duda desembocard en
un frenazo econdmico y de la inversién con la eventual paralizacién
de proyectos (hay mds de 400 iniciativas, por US$37.000 millones,
esperando su evaluacién ambiental).

Aunque pueda considerarse a Chile como un pais exitoso en muchos
rubros, no ha tenido tanto éxito en la reduccién de la desigualdad.
Segin el informe Panorama Social de América Latina, elaborado por
la Comisién Econémica para América Latina y el Caribe, en 2017
el 1% mds adinerado del pais se quedd con el 26,5% de la riqueza,
mientras que el 50% de los hogares de menores ingresos accedié
solo al 2,1% de la riqueza neta del pais. Es cierto también que en los
ultimos 30 afos se ha logrado reducir la pobreza del 40% a menos
del 10%, pero la brecha de todos modos ha ido en aumento. Hubo
crecimiento de la clase media, pero una clase media precarizada, con
bajas pensiones, sueldos bajos y niveles de deuda muy altos.

¢Soluciones? Existen, claro estd. Pero necesitamos que nuestros
gobernantes y nuestra poblacién decidan remar con el mismo
Desarrollarnos con un

objetivo. social y econémicamente,

crecimiento que nos permita vivir en paz.

Cristian Peters

Editor Construccidn Latinoamericana
Gerente de operaciones para América Latina
KHL Group Américas

C. +56-9-77987493

Av. Manquehue Sur 520, of. 2095,

Las Condes, Santiago, Chile
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NOTICIAS

Luego de los graves actos de corrupcién que ha experimentado
el sector de la construccién en América Latina, las Cdmaras de
la Construccién socias de la FIIC han firmado un acuerdo para
combatirla con fuerza.
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Gremio constructor pacta

acuer

uego de los graves actos

de corrupcién que

ha experimentado el
sector de la construccién en
América Latina, las Cimaras
de la Construccién socias de la

\ RINA 8\'fL
H MUNDO E| pronéstico
para el crecimiento de la
produccion mundial de la
construccion en 2019 se ha
revisado a la baja al 2,7%,
el més lento en una década,
segun GlobalData.

Sin embargo este
crecimiento aumentara a
3,2% en 2020 y luego se
estabilizard en 3,4% hasta
2023.

“Algunas importantes
economias avanzadas han
luchado para generar un
impulso de crecimiento,
incluidos los Estados
Unidos, el Reino Unido y
Australia. En China, donde
las autoridades estan
aumentando |a inversion en
infraestructura para evitar
una desaceleracion continua,
el crecimiento seguira
siendo positiva”, sefiald
Danny Richards, economista
principal de GlobalData.

Federacién Interamericana de
la Industria de la Construccién
(FIIC) han firmado un acuerdo
para combatirla con fuerza.

La firma del acuerdo fue
presidida por Sergio Torretti,
ex-presidente de la Cdmara
Chilena de la Construccién,
quien en el dltimo afo y medio
ha estado a la cabeza de la
Comisién Anticorrupcién de
la FIIC, y que hoy también es
titular de la Federacién. “La
comisién se dedicé a enfrentar
este flagelo. La corrupcidn es
una enfermedad gravisima que
va matando el alma de nuestros
paises, frena el desarrollo y
afecta a todas las personas que
viven en las comunidades”,
sostuvo Torretti.

En el acuerdo destacan
medidas concretas para los
gremios firmantes, que deberdn
implementar sus empresas
asociadas, entre ellas la creacién

do antlcorrupclon

Sergio Torretti ha estado a la cabeza de la Comision Anticorrupcion
de la FIIC, y hoy también es presidente de la Federacion.

de cédigos de ética, de buenas
précticas, canales de denuncias,
manuales de seguridad y
tribunales de honor. La firma
de este pacto es una especie de
“sello de calidad” adicional para
las constructoras ante el mundo
financiero, que estd exigiendo
medidas de alto estdndar.

« .,

En nuestra relacién con
las instituciones financieras,
como el Banco Mundial y el
BID, entre otros, este tema
es fundamental. Incluso, ellos
han sancionado con multas
y suspension de registros de

. »

empresas financiables a firmas”,
dijo Torretti. ]

Expulsan a Grana y Montero
de Camara de la Construccion

“Habiendo quedado
consentida la Resolucién de
la junta de Etica N° 009-
2019 y de acuerdo con lo

6 Construccion Latinoamericana Noviembre 2019

establecido en el articulo 36°
del Cédigo y Reglamento
de Conducta Etica de la
Cédmara Peruana de la
Construccién (Capeco), (...)
la empresa G y M S.A. ha
sido separada definitivamente
de la asociacién”, se lee en un
comunicado de la entidad.
Ya hace meses Capeco habia
iniciado una investigacion
a algunas de las empresas
involucradas en el llamado

La compaiiia asegurd que la
decision “no afectara nuestros
proyectos".

Club de la Construccién y
en el caso Lava Jato.

Grafa y Montero afirmé
que la decisién “no afectard
nuestros proyectos y
seguiremos trabajando
y cumpliendo con
todos nuestros clientes
(...) Reiteramos nuestra
firme decision de seguir
contribuyendo con las
autoridades en la bisqueda
de la verdad, apoyando
las investigaciones, como
lo venimos haciendo,
con transparencia para el
esclarecimiento de hechos”. W



La constructora espafiola

FCC estd negociando con la
justicia panamena una multa
que podrfa rondar los US$20
millones por el pago de
sobornos a cambio de dar por
cerrada la investigacién. FCC
habria cancelado sobornos
por sobre los US$90 millones
para obtener contratos en el
pais entre 2010 y 2014 para la
adjudicacion de lineas de metro
y de la Ciudad de la Salud.

El titular del juzgado
central de instruccién n° 2,

Ismael Moreno, involucra a
los exdirectivos de FCC que
participaron en los hechos, pero
también busca responsabilidad
penal contra la empresa como
persona juridica, ya que “no
activé ni aplicé protocolo
alguno dirigido a evitar la
comisién de los hechos, ni
implementé mecanismos de
control o reaccién idéneos
para detectar las actuaciones
criminales cometidas”.

La empresa publicé un
comunicado en el que aclara

que los nuevos controladores
del Grupo FCC a partir de
2015, asi como sus nuevos
consejeros y directivos, "han
colaborado con las autoridades
con el interés de que se revisen
a fondo estos eventos que
infringen completamente
nuestros principios de ética

y cumplimiento”. Asimismo,
la compania dice que ha
“establecido un compromiso
total con el principio de
tolerancia cero con la
corrupcion”. |

Dentro de los proyectos
cuestionados estan dos lineas
del Metro de Panama.

\ RINA o\'fL
B MALASIA Se espera
que el sector de la
construccion en Malasia
experimente un crecimiento
del 3,7% en 2020, un
aumento desde el 1,7%
previsto para 2019, segin
el Ministerio de Finanzas de
Malasia.

Este crecimiento de 3,7%
significarfa que la industria
de la construccion en el pais
valdria aproximadamente
MR70 billones (US$16.700
millones).

Parte de la razdn de
este crecimiento es la
‘resurreccion’ del mega
proyecto East Coast Rail Link
(ECRL), que inicialmente fue
suspendido por el gobierno
debido al aumento de los
costos asociados. EI ECRL
esta actualmente en camino
de completarse para 2026.

Proyectos por US$37 000 mlllones
detenidos en Chile 2= %] ’

Chile estd viviendo dias
complicados. El movimiento
ciudadano que se ha levantado
en protesta exigiendo algunos
derechos y cambios en la
administracién publica,

ha generado una serie de
disturbios masivos que ha
afectado la economia del pais
y el normal funcionamiento
de algunos organismos. Entre
ellos, el Sistema de Evaluacién
Ambiental.

Segtin reporta BNAmericas,
son mds de 400 proyectos,
que involucrarfan inversiones
por unos US$37.000
millones, los que han visto
pospuestos sus evaluaciones

luego de que agencia de
evaluacién suspendiera los
procedimientos en la mayoria
de las regiones del pais como
consecuencia del estado de
emergencia declarado.

De acuerdo al medio,
de los 414 proyectos en
evaluacidén afectados, 124
son propuestas energéticas
valoradas en US$14.400
millones. En segundo lugar
estdn los proyectos mineros,
con 58 iniciativas valoradas
en US$11.300 millones.
En el sector inmobiliario
hay 79 proyectos por mds
de US$4.000 millones
en total. En el caso de la

Las manifestaciones han sido multitudinarias.

infraestructura de transporte,
hay siete proyectos por un
valor de casi US$4.000
millones afectados por la
suspensién. En infraestructura
portuaria son tres proyectos
avaluados en US$253
millones los que se ven
afectados. Mientras tanto, 12

Noviembre 2019 Construccion Latinoamericana 7

proyectos de infraestructura
hidrica que involucran US$543
millones se ven afectados por
la suspensién, junto con 12
proyectos agricolas por un
valor de US$229 millones y

45 iniciativas de saneamiento
ambiental valoradas en
US$690 millones. |




Cuatro competidores para
estudio de perfil de tren Lima-lca

Son cuatro los consorcios
interesados en realizar los
estudios de perfil para el
proyecto ferroviario que unird
las regiones de Lima e Ica,

en Per, cuya licitacion estd

\ RINA 8\'fL
H REINO UNIDO
La compafiia de ahorro e
inversion M&G Prudential
invertira £875 millones
(unos US$1.100 millones) en
el desarrollo de un complejo
de oficinas en Londres, que
se dice se parecera a la
ciudad ficticia de Gotham
(Ciudad Gética) de Batman.

El sitio, conocido como
40 Leadenhall Street en la
ciudad de Londres, tiene
permiso de planificacion
para dos nuevas torres, que
se construirdn junto a tres
edificios existentes que se
dejaran intactos.

Make Architects ha
disefiado lo que describen
€OmMo una “torre llamativa
de 34 pisos que recuerda
los rascacielos clasicos
de América del Norte de
principios del siglo XX,
ademas de una torre méas
pequefia de 14 pisos. Segln
Make, “Gotham City" es
uno de los desarrollos mas
grandes que ha recibido
permiso de planificacion en
el distrito financiero de
“Square Mile” de Londres.

Juntos, los dos rascacielos
ofrecerdn méas de 80.000
me2 de espacio de oficina
y, a pesar de su tamafio,
produciran un 30% menos
de carbono de lo que
permiten las regulaciones
actuales.

programada para el 30 del

presente mes, asi lo informé

el Ministerio de Transportes y

Comunicaciones (MTC) del
pais Andino.
El plazo del estudio es de

270 dias calendario, a lo que se
agregan los periodos de revisién

de cada etapa a cargo de la

entidad y el levantamiento

de observaciones; estimando

que debe aprobarse a fines

del préximo afo, indicé el

viceministro de Transportes del

MTC, Carlos Estremadoyro.
Una vez que la compania

seleccionada culmine el estudio

se analizard la viabilidad del

proyecto y éste pasard a la
agencia Proinversién, que serd
la encargada de la convocatoria
y adjudicacién de los estudios
definitivos.

El proyecto ferroviario
entre Lima e Ica, que tendria
una extension de Casi 324
kilémetros, permitird atender
la demanda de pasajeros y de
carga entre ambas regiones
aliviando asi la congestién de
la carretera Panamericana Sur,
ademds de reducir el tiempo de
viaje que hoy supera las cuatro
horas a un méximo de tres
horas.

La obra implicarfa una
inversién de mds de US$3.000
millones. n

La obra implicaria una inversion
de mas de US$3.000 millones.

Grupo Via Central cierra
financiamiento de ferrocarril

El consorcio Grupo Via
Central, liderado por Sacyr
Concesiones, ha cerrado un
préstamo senior de hasta
US$855 millones de dblares
para financiar la construccién

de los 273 km de vias del

corredor que unird la capital

del pais, Montevideo, con Paso

de los Toros. La inversién que

requerird el proyecto alcanza los

US$1.070 millones.
El préstamo cuenta con la

participacién de SMBC, Intesa

San Paolo, CAF y CAFAM.
Ademds, para la financiacion
del proyecto, los socios del
consorcio aportan US$155
millones y la Administracién
uruguaya ha realizado

anticipos por US$60 millones.
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Grupo Via Central estd
integrada por Sacyr (40%),
dos compafifas uruguayas,
Saceem (27%) y Berkes (6%),

y por la firma francesa NGE

(27%).

El proyecto comprende
el disefio, construccién,
financiacidn, rehabilitacién
y mantenimiento durante
18 afos de la via que unird

Montevideo y Paso de los Toros.
Esta conexion ferroviaria
es un activo clave para el
desarrollo del pais, ya que
enlazard la fabrica de celulosa
que desarrollard la firma
finlandesa UPM con el puerto
de Montevideo. Debido a su
relevancia, esta infraestructura
serd la de mayor tamano en la
historia de Uruguay. |

Grupo Via Central consiguio
préstamo por US$855 millones.
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Fallece primer
presidente de

Volvo do Brasil

| primer presidente

de Volvo do Brasil, el

sueco Tage Karlsson,
murié a los 93 afios en Suecia.
Karlsson dirigi6 la operacién
latinoamericana de la marca
desde 1977 hasta 1985,

comenzando su viaje en Brasil

JCB DE BRASIL La
compafiia anuncié a Erica
Jonas comao nueva CFQO en
Ameérica Latina. La ejecutiva
tiene mas de 25 afos de
experiencia como gestora
de finanzas en las industrias
de automaviles, partes y
equipos de construccion y
mineria.

Su Ultima ocupacion fue
como gerente general de

mucho antes de que el primer
vehiculo saliera de la linea de
montaje en 1979.

El ejecutivo destacaba no solo
por ser el primer presidente de
Volvo en el continente, sino
por haber desempenado un
papel clave en el trabajo de
prospeccién y la decisién del
grupo de invertir en Brasil.
Mucho antes de que el principe
Bertil de Suecia asistiera a la
ceremonia de la piedra angular
de la fébrica de Volvo en abril
de 1977, los suecos habian
gestionado el disefio de una
fibrica de camiones y autobuses
de marca en el pais. Karlsson
particip6 activamente en este
proceso

El Grupo Volvo ya
estaba buscando mercados

Tage Karlsson posa junto a un camidn Uolvo N10, el milésimo
vehiculo de la marca producido en Brasil, en 1981.

importantes como Estados
Unidos y Brasil. Pero la
recopilacién de informacion,
los estudios y la investigacién
comenzaron a principios de
la década de 1970. En 1972,
Karlsson, que estaba en el drea
de planificacién de productos,
vino a Brasil para investigar

el mercado local, junto con
su compaiiero sueco Anders
Levin, responsable del 4rea de
camiones. Luego de un viaje
de tres semanas desde Rio de

Janeiro hasta Belo Horizonte,
desde la capital de Minas
Gerais hasta Sao Paulo y de

allf hacia el sur, hacia Porto
Alegre, pasando por Curitiba,
y de estudiar profundamente la
economia brasilefia y la flota de
vehiculos comerciales, Karlsson
recomendd establecer una
fabrica en Brasil.

En 1977 se firmé el contrato
social que dio origen a Volvo
do Brasil Veiculos e Motores S /
A, con sede en Curitiba, PR.

finanzas en Hyundai Motors
de Brasil (automaviles),

en donde fue responsable
por grandes cambios en la
estructura de gestion de la
empresa coreana.

“La llegada de Erica
fortalece nuestro equipo en
la planificacion estratégica
y agrega diversidad con
un excelente background a
JCB. Este es un mercado
cada vez mas ocupado por
mujeres, creo firmemente en
la influencia e innovacion que
esto traerd a las discusiones
dentro del negocio”, dijo el
presidente de JCB Brasil y
América Latina, José Luis
Gongalves.

Erica Jonas es graduada
en Ciencias Contables y
Administracion, ademds
zde postgrado en EE.UU.

New Holland aumenta
su presencia en Ecuador

New Holland Construction
consolida su presencia en
Ecuador. El Ministerio

de Transporte y Obras
Piblicas adquirié 18 nuevas
minicargadoras que ya se
encuentran trabajando.

Los nuevos equipos fueron
adquiridos al concesionario
Austral y son utilizados en
diferentes obras. “Seis unidades
estdn trabajando en la sierra,
otras seis prestan servicio en
la costa y las restantes realizan
labores en el austro”, detallaron
desde Austral.

Estas minicargadoras cuentan
con tres tipos de mandos
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disponibles para operacién,
una cabina confortable, de ficil
acceso y de gran visibilidad.
“Son mdquinas con un brazo
Super Boom con gran alcance
de cargamento y altura.
También se destacan por su
gran retencién del material
gracias a que su balde posee
un mayor dngulo de cierre”,
explica Giovanni Borgonovo,
Gerente de Marketing de New
Holland Construction.

“Esta venta fue muy

El distribuidor
Austral vendié 18
minicargadoras.

importante porque los equipos
van a estar demostrando todo
su potencial. Ademds, que las
haya adquirido el Ministerio
nos vuelven un ejemplo para
todas las demds empresas del
sector privado”, aseguraron
desde el concesionario. |




John Deere lanza nueva
excavadora en Brasil

John Deere lanzé en Brasil un
nuevo modelo de excavadora.
Se trata de la 200G, de

20 toneladas, que viene a
complementar su portafolio
de excavadoras que se venden
en Brasil, compuesto por los
modelos 210G, 210G LC y
210G LC ME.

Como los demds modelos,
la 200G se fabricard en las
instalaciones de la marca en
Indaiatuba, Sao Paulo.

“John Deere estd siempre
atenta a la opinién de los
clientes para desarrollar
productos que atiendan a las
necesidades del mercado. Esta

la 2.l]lil}'es‘ ﬁn equipo de 20 toneladas.

excavadora de 20 toneladas
fue disefada para atender
importantes necesidades de
los clientes de Brasil: bajo
consumo de combustible y
costos operacionales, ademds
de una importante versatilidad
operacional”, dice Roberto
Marques, director de ventas de
la Divisién de Construccién de
John Deere Brasil.

De acuerdo con la marca,
el modelo 200G es aplicable
en una variedad de trabajos,
como construccion, agricola
y forestal. Entre muchas otras
caracteristicas, la excavadora
puede trabajar en tres modos —
Eco, Power y High Power — que
adecuan la fuerza del trabajo
a la operacién, de manera a
gastar s6lo lo necesario en
combustible y componentes. ll

POWERSCREEN La
compafiia ha anunciado

el relanzamiento de la
gama Phoenix, una de sus
primeros modelos de la
gama de maquinas.

“El mercado global de la
gestion de residuos se esta
extendiendo con rapidez a
medida que las iniciativas
gubernamentales se orientan
hacia mejores practicas
ambientales, por lo que es
el momento ideal para traer
de vuelta la gama Phoenix
con su probada trayectoria
en aplicaciones de reciclaje.
Estamos entusiasmados
por hacer resurgir la gama
Phoenix de sus cenizas y
tener nuevamente estas
lucrativas méaquinas en
nuestra gama de productos”,
sefalé Neil Robinson,
Responsable de Producto.

Phoenix es una coleccion
de maquinas cribadoras
de tambor que se utilizan
predominantemente en

SDLG celebra una década de
operaciones en Ameérica Latina

La marca de equipos de
tecnologfa simplificada SDLG,
perteneciente al Grupo

Volvo, estd completando

diez afios en América Latina.
Con el lanzamiento de la
marca en 2009, Volvo CE
empezé a abordar el mercado
latinoamericano con dos
propuestas de valor distintas,

y SDLG pudo ganar terreno
entre los clientes y aplicaciones
de menor demanda por
tecnologias y mds necesidad de
desempeno y resultados.

En estos diez afios la
compafiia ha vendido 6.300
méquinas en los mercados
donde se ha introducido la
marca. Ademds de la idea

de ofrecer un producto con
capacidad de trabajo similar

a los de Volvo, pero con
menor costo de adquisicién

y mantenimiento mads
simplificado, SDLG trajo

un diferencial respecto la
competencia de los llamados
equipos “value brand”, que
fue la red de soporte. “Entre
las marcas que competian con
SDLG no existia una empresa
con un sistema de postventas
estructurado. Eso es una gran
ventaja y el cliente percibié esa
constante atencién de calidad”,

La experiencia de duval brand
de Volvo CE con SDLG tuvo en
Latinoamérica su lahoratorio.

dice el director comercial de
Volvo CE en América Latina,
Gilson Capato.

Cabe recordar que fue
en América Latina donde
Volvo empezé la distribucién
simultdnea de equipos de las

dos marcas. [ |
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aplicaciones de reciclaje
como residuos de la
construccion y demalicién,
virutas de madera, tierra
vegetal, compost y residuos
verdes. El material se extrae
mediante procesos de
cribado y separacion

para crear productos
reciclables y utilizables.

La gama incluye los modelos
Phoenix 1600, que Phoenix
2100 y Phoenix 3300.




MANITOWOC
Manitowoc Cranes ha
nombrado a Luciano Dias
como el nuevo director de
ventas para Brasil. Una

de las responsabilidades
de Dias es fomentar El
Modo Manitowoc en Brasil,
imprimiendo mayor velocidad
e innovacién a sus negocios
en el pafs.

En su gestion debe liderar
las dreas de ventas y de
apoyo al cliente en todas
las lineas de producto de
Manitowoc disponibles en el
pais. También es responsable
del centro de entrenamiento
de Manitowoc ubicado en
Sao Paulo, que atiende
a los técnicos de toda
Latinoamérica.

El nuevo director de ventas
ya estd familiarizado con
el equipo de Manitowoc
Brasil, ya que antes de
una reciente experiencia en
otra compania, Dias trabajo
para Manitowoc durante
12 afios. Con una amplia
experiencia de mas de 24
afios en ventas y mercadeo,
Dias sera un excelente

Makro y Goldhofer
juntos en IarAmazonia

La compania de transportes
y cargas pesadas, Makro ha
trasladado los rotores de
las turbinas de la central
hidroeléctrica Belo Monte,
ubicado en el estado de Par4,
al norte de Brasil.

Cada rotor pesa mds
de 320 toneladas, por lo
que presentaba una gran
complejidad a la hora de mover
estas gigantescas piezas. Para
esta tarea se eligié un remolque
de la empresa Goldhofer,
modelo THP SL de 20 ¢jes, el
cual garantiza la estabilidad de
la carga durante el transporte.
A su vez, la empresa, con la
ayuda del software Goldhofer
Easy Version and Easy Load,
monitored las cargas ejercidas
al pavimento, con el fin de
permitir mejores maniobras en
cuanto a giro y transporte de
los rotores.

Ademas, desde Makro realizan
un trabajo logistico mayor,

pues son conscientes que las

cargas que se transportan son
de magnitudes considerables.
“Utilizamos escoltas para
realizar bloqueos en carreteras
y también realizamos una
encuesta en toda la ruta para ir
verificando posibles obstdculos
y otras dificultades”, agregaron
los transportistas.

El fabricante Goldhofer,
ademds ha desarrollado para
sus clientes, soluciones de
transporte para cargas con un

peso que alcanza hasta las 45
toneladas por eje. “Esto implica
un desarrollo permanente de
nuestros sistemas modulares,
utilizados con éxito en todo el
mundo y que afrontan desde
hace décadas todas las tareas

de transporte imaginables bajo
las condiciones de trabajo mds
extremas: en desiertos a mds
de 50 °C o en Siberia con
temperaturas de hasta - 40°C
grafican desde el sitio oficial

de Goldhofer. [ |

»
>

soporte para consolidar la
estrategia de la empresa en
su enfoque hacia el cliente,
para fortalecer el servicio

y los esfuerzos de apoyo
posventa, y para continuar
cultivando las relaciones con
los distribuidores y clientes.

Cerca de 20 distribuidores
participaron del encuentro.

Manitou reune a sus
distribuidores en Uruguay

Manitou, fabricante de origen
francés especializado en
manipuladores telescépicos

y plataformas de elevacion,
promovi6 del 8 al 10 de
octubre un encuentro con sus

distribuidores de Latinoamérica
en Punta del Este, Uruguay.

De acuerdo con el director
general de Manitou para Brasil
y América Latina, Marcelo
Bracco, los tres dfas de
encuentro fueron estratégicos
para la marca. “Hablamos sobre
los planes de Manitou para
2020, e hicimos un repaso de
nuestros resultados en cada
pais. Una gran oportunidad
de relacionarnos y generar
negocios”, dijo Bracco.

Cerca de 20 distribuidores
participaron del encuentro, que

apunté una fuerte tendencia al

crecimiento en todas las lineas

de producto de la empresa,

y mds presencia en América

Latina. “Nuestro potencial

de crecimiento en la regién

es muy grande. En breve

tendremos mds lanzamientos y

novedades para compartir con

el mercado”, dijo el ejecutivo.
La empresa tuvo en el

primer semestre de 2019

un crecimiento del 20%

en América Latina, en

comparacién con el primer

semestre de 2018. |



OBTENGA TODO CON LAS
PIEZAS YELLOWMARK™

Obtenga la pieza adecuada para su maquina
y presupuesto con Yellowmark, una marca
de Caterpillar. Descubra como esta linea de

piezas de equipos de construccion para ™
su maquina Cat logra el equilibrio perfecto YE I-IIOWMARK
entre conveniencia y confiabilidad, a un precio A Caterpillar Brand

mas razonable.

Para obtener mas informacion, consulte con
su distribuidor o visite Yellowmark.com.

CONFIABILIDAD.
CONVENIENCIA.
MENORES COSTOS.

© 2019 Caterpillar. Todos los derechos reservados. CAT, CATERPILLAR, LET'S DO THE WORK, YELLOWMARK, sus respectivos logotipos, el color “Caterpillar Yellow”, la imagen comercial de “Power Edge” y Cat “Modern Hex", asi como la
identidad corporativa y de producto utilizadas en la presente, son marcas registradas de Caterpillar y no pueden utilizarse sin autorizacion.



Pese a la austeridad y
responsabilidad que plantea
el gobierno, se esta pujando

una interesante cartera
de proyectos prioritarios.
Reporta Gabriel Lira.

VIEXICO
JTENSIONTA

| pasado 1 de diciembre de 2018
E asumfa en México un gobierno con
una visién de pais diferente a lo que
estaban acostumbrados los mexicanos. El
gobierno entrante de Andrés Manuel L6pez
Obrador (AMLO)

cambios y proyectos para buscar y contribuir

prometia  reformas,
al mayor desarrollo del pais.

Pese a la austeridad y responsabilidad
que plantea el gobierno, al mismo tiempo
dicen estar pujando porque una cartera no
menor de proyectos prioritarios, comiencen,
continten o acaben sus trabajos para el
beneficio del pais.

En esta linea, el titular de la Secretarfa de
Comunicaciones y Transporte (SCT), Javier
Jiménez Esprit se refirié a la gestién de su
cartera para hacer frente a las iniciativas
priorizadas por el gobierno. “Hemos llevado
a cabo un profundo ejercicio de reingenieria
deestructuras y procedimientos de austeridad

republicana y manejo pulcro y eficiente de
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los recursos publicos en concordancia con
los postulados de la Cuarta Transformacién”,
aseguro.

PROYECTOS VIALES

En materia de carreteras, desde la SCT dicen
que se ha invertido al 31 de agosto cerca de
US$2.100 millones, que serfan el 93% de
lo que desde el gobierno presupuestaron en
materia vial para este ano. Al mismo tiempo,
en el organismo sostienen que con una
inversién de US$1.000 millones se pueden
mejorar cerca de 4.000 kilémetros de la Red
Federal de Carreteras, que comprende el
75% de la red total. También se encuentran
otros 16 proyectos en proceso, relativos a
tramos libres y construccién de autopistas,
donde se han concluido dos, con una
inversion de US$681.

Ademis, el pasado 11 de octubre el tenedor
de las concesiones de la Red de Carreteras
Occidente (RCO) concreté una venta por

US$2.356 millones, que equivale al 70%
de las acciones de la empresa concesionaria.

Desde el gobierno y la SCT celebraron esta
accién como algo que “da cuenta del interés
por invertir en proyectos de infraestructura
de largo plazo en México, potenciando asi la
actividad econémica de la regién”.

Ademas, el Subsecretario de Infraestructura,
Cedric Escalante celebra las inversiones en
la red de 750 kilémetros de Querétaro,
los trabajos en la Federal Mex-120 que
beneficiard directamente a 200 mil personas
y permitirin mejorar la conectividad de
Querétaro y San Luis de Potosi.

Eso si el gobierno no actda solo. En lo
que a Asociaciones Puablico Privadas APP
se refiere, hay montos comprometidos para
inversién cercana a los US$986 millones;
entre los cuales destacan 5 proyectos de
infraestructura, tales como el viaducto
urbano de Santa Catarina, de 7,9 kilémetros,
que se anade a la autopista Monterrey -
Saltillo. También destaca la ampliacién a 3
carriles en 30 kildmetros del tramo Tuxtla
Gutiérrez- San Cristébal; en manos de la
constructora Aldesa, quienes invertirdn cerca
de US$48 millones.

Por otro lado, la RCO tiene a cargo tres
obras: 39 kilémetros de carretera desde
Ecuandureo a La Piedad, con una inversién
de US$80 millones; el libramiento de
Lagos de Moreno, con un tramo de 25
kilémetros, también con una inversién de

Una fresadora Wirtgen W 150 CF.



US$80 millones y la carretera Zitdcuaro a

Maravatio, con un tramo de 71 kilémetros
y una inversion de US$161 millones.
Finalmente, la empresa Meta, tiene a cargo
la vialidad alterna de San Luis de Potosi
hasta Matehuala, donde hay trabajos por 37
kilémetros e inversiones comprometidas que
alcanzan los US$220 millones.

CARGA Y TRANSPORTE

Otro aspecto para considerar respecto a
las obras mexicanas, son los proyectos
que existen en aeropuertos, ferrocarriles y
puertos, donde al igual que en el caso vial,
se han realizado ciertas reestructuraciones
para ir en la linea de esa responsabilidad en
el gasto en obras publicas.

Por ejemplo, apenas asumié el nuevo
gobierno se cancelaron las obras del Nuevo

Al 31 de agosto se habia invertido el 93%
tle lo presupuestado en materia vial por
% el gohierno para 2019.

[ . Aeropuerto Internacional
de Ciudad de Meéxico
(NAICM), que tenfa un
20% de avance, con el
R argumento de detener un

_ desastre ecoldgico, un derroche
de recursos y evitar heredar

altos compromisos financieros para
“Ademis

evitamos desperdiciar la infraestructura

administraciones futuras.

acroportuaria existente”, expresa el la
SCT. Para dar respuesta a la saturacién
de AICM, se decidié la integraciéon del
Sistema Aecroportuario Metropolitano para
aprovechar el acropuerto actual y el de
Toluca, para luego sumar la construccién
del nuevo terminal aéreo en Santa Lucia,
cuya inversién ascenderfa a los US$4.000
millones y se espera que se inaugure en
marzo de 2022.

La reconversién de la base militar en
acropuerto civil se ha vuelto la principal
apuesta del gobierno para resolver la
saturacién aérea y un grupo de excavadoras
habria retomado los trabajos que estaban
paralizados desde la administracién Pefia
Nieto y tenfan un 30% de avance. Para
AMLO, retomar estos trabajos no fue ficil,
dado algunos recursos legales que interpuso
la oposicién. Sin embargo, todo se destrabd
cuando desde el ejecutivo calificaron la obra
de interés para la seguridad nacional.

Concluidos los trabajos, la hase Santa
Lucia tomara el nombre de Aeropuerto
Internacional Felipe Angeles.

Para los mexicanos, este proyecto se
defiende al ser una opcién con un menor
costo y menor dafo ambiental. “Este es
un mejor suelo para construir. Donde se
construfa NAICM es un lago, una zona de
hundimiento permanente”, senal6 AMLO.
Cabe destacar que, las nuevas instalaciones
contardn con dos pistas de aviacién civil
y una militar, que se sumardn a las dos ya
existentes en el aeropuerto Benito Judrez de
la capital y a una cuarta en la vecina ciudad
de Toluca.

Una vez concluidos estos trabajos, el
recinto cambiarfa de nombre a Aeropuerto
Internacional  Felipe Angeles, el cual
conformaria la red aeroportuaria integral
junto al AICM y al Aeropuerto Internacional
de Toluca. Se espera, que la primera etapa
del proyecto se entregue en 2021, al igual
que algunas remodelaciones de los otros
aeropuertos.

La administracién AMLO también tiene
en carpeta proyectos como el Tren México-
Toluca o el Tren Maya. Para el primero de
ellos, actualmente con un 86% de avance,
se necesitan cerca de US$1.400 millones
para concluir los trabajos, es decir 1/3 de
lo que se ha invertido hasta ahora, segtin
expresé Jiménez Esprit al medio La Jornada.

De hecho, el mismo medio consigné que >

“Bocas tendra
una capacidad de
produccion de
340 mil barriles
> “por dia.



en un inicio, el proyecto requerfa cerca
de US$1.500 millones situacién que ha
cambiado conforme avanzan los trabajos,
que en total habrin requerido cerca de
US$4.800 millones. “A  diferencia del
NAICM, es mds conveniente terminar este
proyecto”, expresé el Secretario de Estado.

El Tren Maya, en tanto, cuenta con un
trazado de cerca de 1.460 kilémetros y
tiene por objetivo conectar las principales
ciudades y circuitos turisticos de la Zona
Maya, integrando territorios de gran riqueza
y desarrollo cultural. Ademds, por las noches
operarfa como tren de carga para beneficiar
otros sectores de la economia del pas.

Durante este afio se ha estado rehabilitando
vias obsoletas que ocupan aproximadamente
la mitad de la ruta. En 2020 se daria inicio
a los trabajos de construccién de los tramos
Selva y Caribe II, que totalizan cerca de 620
kilémetros de vias. Se espera, entonces, que
el tren Maya entre en operacién hacia el afio
2024.

En cuanto a las estaciones y otros
desarrollos de infraestructura colaterales se
construirdn con contratos de inversién mixta
(APP). Es decir, empresas privadas disenardn,
financiardn, construirdn y mantendrdn las
vias férreas, el material rodante y los sistemas
de comunicacién del tren.

MAS FERROCARRILES

Adicional a lo anterior, hay otros dos
proyectos ferroviarios en carpeta que en
2020 recibirfan recursos para los estudios
de pre-inversién. Uno es el tren estatal
metropolitano que une Guanajuato con
Querétaro y el otro es un tren suburbano
para el drea metropolitana de Monterrey. Para
determinar la rentabilidad y sostenibilidad
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Caxxor Group en sociedad
con ACKESA, arrancarian
por estos dias con la
construccion del

puerto de Chiapas,

en noviemhre™
Veracruz'y Sol

La Marina.

de ambos proyectos, se inyectardn para sus

estudios, US$1,4 millones para el tren que
llega a Querétaro y otros US$1,8 millones
para el transporte suburbano. De ver la luz,
la SCT sostiene que tienen comprometido
cerca de US$193 millones, para el desarrollo
y construccién del proyecto.

Asimismo, la SCT tiene para 2020
pendiente la ampliacién del tren eléctrico en
la Zona Metropolitana de Guadalajara, para
lo cual se prevé una inyeccién de US$6,3
millones y la ampliacién de la Linea 12
del Metro en Ciudad de México, con un
presupuesto de US$26 millones.

En materia portuaria, una inversién de
US$944 millones estarfa destinada para
tres proyectos de infraestructura. La firma
Caxxor Group quiere llevar productos
mexicanos a lugares poco explorados como
Emiratos Arabes o Rusia, ya sea desde el
puerto de Chiapas o Veracruz. Al mismo
tiempo buscan conectar el sector minero

y energético con socios importantes y
estratégicos como Estados Unidos.

Segtn el gobierno el proyecto Caxxor
Group en sociedad con ACXESA, arranca
por estos dias con la construccién del puerto
de Chiapas, con una inversién del orden de
los US$264 millones; ademds se iniciarfan
los trabajos para la construccién del Puerto
Veracruz por US$230 millones, cerrando el
ano con el proyecto de mayor presupuesto,
el Puerto Soto La Marina, con una inversién
de US$450 millones.

Estas tres iniciativas portuarias serfan
parte de la primera etapa de un proyecto
que conectard el servicio con otras obras
del consorcio Caxxor Group ACXESA
en Centroamérica. Cabe mencionar que,
desde Caxxor, estiman que existe un déficit
del orden de los US$55 mil millones de

inversion portuaria en Latinoamérica.

MAMMOET

En particular, en el puerto de Veracruz la
empresa Mammoet participé en la primera
fase de la expansién del recinto llevando tres
grias barco a tierra y 18 grdas de pértico
con neumdticos (RTG) con el fin de ayudar
en la iniciativa que aumentard la capacidad
del puerto. Para ello, se requirieron dos
transportadores modulares autopropulsados
(SPMT) de 28 lineas de eje para mover
las grias STS, mds ocho de los RTG.
Mientras que el RTG mds pesado pesaba
197 toneladas, la mayor de las graas STS
pesaba 1.365 toneladas.

Ulma participé en Etileno KXI, la planta
de etileno mas grande de Latinoamérica.
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LA VENTRJA
ES SEGURIDAD

La seguridad del trabajador impulsa todo lo que
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Una vez finalizados esos trabajos, desde
Mammoet sostienen que ese proyecto casi
triplicé la capacidad de carga del puerto,
pasando de 24 a 66 millones de toneladas.
Cabe senalar que otros 10 RTG se trasladardn
a fines de este afio como parte de la fase 2
del proyecto, que se estima aumentard la
capacidad de carga a mds de 95 millones de
toneladas.

FOMENTO A LA PRODUCCION

En el mediano plazo hay un proyecto que
busca la autosuficiencia en la produccién de
gasolinas y diésel con el objetivo de ofrecer
mejores precios para los consumidores. Se
trata de la Refinerfa Dos Bocas en Tabasco,
la cual tendrd una capacidad de produccién
de refinados de 340 mil barriles por dia. De
esta forma, el gobierno busca incrementar
la elaboracién de productos refinados,
impulsando el desarrollo econédmico y social
de la zona sureste de México.

Desde el gobierno asumen que el 80%
de los combustibles que se consumen son
importados, por lo que tal dependencia
energética se traduce en un mayor costo para
los consumidores. Por eso el plan es producir
mds gasolina en el pais, modernizando las
6 refinerfas que tiene y construyendo esta
séptima, propiedad de Petréleos Mexicanos,
Pemex.

El proyecto a su vez se emplaza en donde
llegan los ductos de petréleo proveniente
del litoral de Tabasco y de la sonda de

Campeche, donde se extrae cerca del 80%
de la produccién de México.

Por otro lado, la empresa de soluciones
para la ingenierfa, Ulma, participé en
la construccién de la mayor planta
latinoamericana de produccién de etileno,
en Coatzacoalcos. El proyecto Etileno XXI
busca satisfacer la demanda interna de
productos petroquimicos, sustituyendo las
importaciones. El 40% de los productos de
polietileno importados serdn producidos en
estas instalaciones.

La participacién de Ulma tuvo que ver con
las estructuras construidas para el proyecto,
las que estdn compuestas por columnas con
una seccién transversal de 1 x 0,6 m y losas a
alturas de 7,48 my 10,48 m respectivamente.
Para construir estas columnas, se utilizd
encofrado ligero de NEVI en estructuras de

Para parte de la ejecucidn de los trabajos de Etileno KXI se utilizd el encofrado ligero NEUI.

7,5 m de altura compuestas de paneles de 2,4
my 1,2 m de altura, con anchos de 0,75 m,
0,4 my 0,3 m. Ademds, como caracteristica
especial, se colocaron ventanas de vertido en
las columnas a una altura de 3,5 m.

El apuntalamiento del tipo BRIO se utilizé
para soportar la superficie de la losa que
mide 1.400 m? con un espesor de 0,3
m en algunas secciones, y hasta 1,2 m
en las secciones de la viga. Las torres de
apuntalamiento con secciones transversales
de2,5mx1,5my2,5mx1m cumplieron
con los altos requisitos de carga. También las
vigas BTM constituyeron la estructura de
encofrado principal.

El encofrado NEVI se utilizé para las
paredes, mientras que las estructuras de
andamios BRIO multidireccionales grandes
se utilizaron para el trabajo en altura. [ ]

~RODILLOS DE HAMM
SOLUCIONES POTENTES PARA LA CONSTRUCCION
E.N ASFALTO Y EL MOVIMIENTO DE TIERRAS

CLOSE TO OUR CUSTOMERS. Rendimiento de compactacién elevado, conceptos de propulsién inteligentes, manejo sen-
cillo y condiciones de visibilidad perfectas: estas son las convincentes ventajas de los rodillos de HAMM. En todo el mundo.

HAMM AG - Hammstr. 1 - D-95643 Tirschenreuth - Tel +49 (0) 9631 80-0

www.hamm.eu
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tro afio mds que va terminando

sin que los gobiernos de América

Latina hayan avanzado mucho
(o lo necesario) en lo que respecta a la
ampliacién de la malla vial.

Como suele pasar, la inestabilidad sigue
siendo el elemento crucial de la vida
regional. En Argentina se cierra el ano
de las obras financiadas por organismos
multilaterales bajo efecto de un sismo
politico que hace impredecible el escenario
futuro de los mismos.

Sobre el pais cabe preguntar: ; cambiard
la situacién de crisis y se mantendrdn la
condiciones del préstamo millonario del
FMI, para cumplir con los pagos internos y
externos para tantas obras?

Brasil, por su parte, tiene los dos pies
firmes en la senda reformista, y promete
crecimiento afio tras afio, pero ya viene
desde 2016 recortando su gasto publico
y a pesar de ir quitando burocracia, el
crecimiento todavia no regresa. El nuevo
gobierno apuesta todo por concesiones
viales y de otras infraestructuras, pero el
clima politico sigue pesado y se comenta
que esto puede alejar las inversiones.

Soluciones de control digital, como el Auto
Pilot de Wirtgen, proporcionan un trabajo
mas hien hecho con menor esfuerzo.

En Pert, otro mercado importante, todo
iba bien pero un terremoto politico que
incluyé un cierre temporal del Parlamento
puso dudas sobre el futuro. Y hasta Chile,
que se habia vuelto un oasis de estabilidad
ahora estd sumido en protestas populares
que detienen proyectos y pueden tener altos
impactos econémicos.

Eso es América Latina, y lo mejor es
aceptar que ciertas realidades cambian
muy lentamente. Lo que no cambia es
la necesidad de mejores vias, y es por eso
que, una vez mids, las principales potencias
fabriles del mundo que participan de la

ol\ 1\

Multifuncionales como el TBR 800,
de Romanelli, estan de moda por su
versatilidad y buenos resultados.

Se termina 2019

con muchas novedades
tecnoldgicas para
construccion de vias.
Ahora, la region tiene
que aplicarlas. Reporta
Fausto Oliveira.

produccién de equipos de construccién
vial, mostraron sus mejores apuestas en
términos de productos para nuestras tan
necesarias obras.

MULTIFUNCIONALES

Las soluciones multifuncionales estén de
moda en esta industria. Es necesario darles
productividad a los contratistas, y de esta
manera los principales fabricantes quieren
ofrecer soluciones completas.

Es el caso del tradicional Grupo Wirtgen,
que desde hace pocos afos pertenece a John
Deere. Su nueva solucién digitalizada para >
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obras viales es el Auto Pilot 2.0, un sistema
de referencia de informaciones del suelo
que presenta datos en 3D para obras de
pavimentacién.

El conjunto hardware y software del
sistema tiene conexién con una estacién de
GPSy, por medio de navegacién con soporte

NUEVA SOLUCION
PARA PENDIENTES
EXTREMAS

La tradicional marca de equipos viales
Dynapac cred una nueva solucion

para un problema muy habitual en
obras de pavimentacion, como son

las pendientes. Esta solucion fue
desarrollada cuando los equipos de

la marca estaban en proceso de
construccion de una nueva pista para el
autédromo de Nirburgring, Alemania.
La obra exigia la produccion de carpeta
asféltica en todo el circuito, y en un
tramo la pendiente llegaba a ser de 17
grados respecto la superficie.

Eso ocasionaba riesgos para la
alimentacion del asfalto directamente
del camion a la vibroacabadora. Si se
introduce el asfalto al silo delantero
de la maquina en forma irregular, la
mesa de pavimentacion probablemente
reflejard esta irregularidad. Ademas, la
pendiente podrfa hacer mas complicado
para la pavimentadora empujar el
camion.

Entonces, los ingenieros de Dynapac
propusieron la aplicacién de una banda
alimentadora movil de la misma marca,
el modelo MF 2500CS, pero equipada
con un accesorio llamado SwingApp.
Este accesorio permite el movimiento
lateral de la banda alimentadora en
hasta 55 grados.

El resultado fue que el camién
con asfalto pudo rodar al lado de la
vibroacabadora, y no en su frente. Se
generd estabilidad para el camién vy el
suministro de asfalto quedo totalmente
uniforme, evitando asi comprometer
la superficie lisa de la nueva pista del
autédromo.

El compactador de suelos U110, de New
Holland, en fase de prelanzamiento en la
Paving Expo de Brasil.
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satelital (GNSS) comanda la direccién y las
inclinaciones de las pavimentadoras.

La promesa es que con este sistema la
obra pueda fluir més fécilmente, generando
ahorros de tiempo y mds productividad
para la empresa que realiza el servicio.

La brasileia Romanelli es otra gran
empresa del sector que destaca por
soluciones multifuncionales, como es el
caso de su equipo TBR 800. El modelo es
un kit para operaciones de recuperacion
de asfalto danado en ciudades. Con tan
solo un vehiculo, Romanelli posibilita que
se pueda fresar un pavimento roto, luego
limpiarlo y aplicar material aglutinante.
Entonces, el mismo TBR 800 transporta
asfalto caliente o frio hacia la descarga. Una
vez que esté puesto por sobre el aglutinante,
el equipo acciona una placa compactadora
que concluye la reparacién del asfalto que
estaba roto.

Romanelli

Con esta solucién,

estd consiguiendo abrir mercado en
administraciones municipales de Brasil,
desesperadas por mantener sus pavimentos
asfdlticos sin tener que gastar demasiado
ni tampoco cerrar el trifico por mucho

tiempo.

RODILLOS

En términos de rodillos compactadores,

hubo novedades lanzadas al mercado
latinoamericano en 2019. EI principal
fabricante mundial de equipos, la
estadounidense Caterpillar, presenté dos

nuevos productos para compactacién de

suelo y asfalto, ambos ahora fabricados en

El lanzamiento oficial del rodillo U110 de New
Holland esta previsto para 2020.

su unidad de Piracicaba, en Brasil.

Se trata de los rodillos CB7 y CBI10,
cuyos nombres tienen que ver con sus pesos
operacionales. El CB7, en la clase de siete
toneladas, es un rodillo para obras mids
pequenas, preferencialmente en ambientes
urbanos. Mientras que el CB10 tiene
tonelaje intermedo, y puede ser aplicado
tanto en obras de carreteras como en
avenidas o calles en espacios urbanos.

“Ambos rodillos traen mejoramientos en
lo que es el control del operador, ademds
de un mejor sistema de inyeccién de agua
y acceso a los servicios y paquetes de
iluminacién”, dice el fabricante, agregando
que los dos nuevos modelos combinan
sensores de temperatura de la mezcla
asfaltica infrarrojos y de GPS. Esto facilita

que el operador sepa con mds precisién >
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la temperatura del asfalto compactado,
la posicién de la mdquina, el conteo de
pasadas y la respuesta del pavimento.

Caterpillar  afirma  que el sistema
intuitivo mejora mucho el rendimiento
de una compactacién hecha durante la
noche, reduciendo la dependencia de
la visiéon humana sobre el trabajo. “El
sistema de monitoreo también ayuda a
mantener datos sincronizados sobre el
estindar de desplazamiento, y comparte
estas informaciones entre las pantallas de

diferentes mdquinas”, dice el fabricante.

LINEA FUERTE

Dynapac también anuncié este ano el
lanzamiento de una nueva linea de rodillos
para América Latina. Se trata de la linea
Rhino, compuesta por modelos de un
cilindro a partir de las 10 toneladas.

“Hemos desarrollado este proyecto junto
a nuestros clientes en Latinoamérica. Es
un compendio de las mejores experiencias
que acumulamos a lo largo de 61 anos de
actuacién en el continente y sobre todo
adecuado para la realidad que encontramos
en los ambientes latinoamericanos para
construccién civil”, dice Carlos Santos,
gerente de ventas de Dynapac en Brasil.

La serie Rhino complementa la actual
linea de productos Dynapac con tres nuevos
modelos. Ellos son el CA 25 Rhino, CA 30
Rhino y CA 35 Rhino. Con ese incremento
de modelos, Dynapac aumentard su cartera
de soluciones fabricadas en Latinoamérica
de siete a un total de nueve equipos.

El CA 25 Rhino estd disefiado para apoyar
la labor diaria de la construccién, para
contratistas pequefos y medianos, que de
acuerdo con la marca son la mayoria entre
los usuarios de rodillos y responden por

la mayorfa de las aplicaciones. EI CA 30

Con dosiievos modelos
de compactadores; la
Idivision de pavimentacion
tle Caterpillar'expande su
presencia en la region:

Rhino se destina a una mayor demanda
de produccién en obras medianas. Por
su parte, el CA 35 ha sido disenado para
atender las grandes obras de construccién
pesada, atendiendo la demanda por alta
productividad.

Entre otras innovaciones de la serie
Rhino, estos rodillos tienen eje excéntrico
optimizado, que reduce la inercia en el
inicio del giro y, segin Dynapac, se necesita
menos energfa para iniciar la vibracién del
tambor. El resultado es una reduccién de 11
Kw para iniciar la vibracién, lo que ahorraria
combustible. Otra novedad de la serie estd
en el sistema de tracciéon del CA 25 Rhino,
que estd optimizado con un motor de
velocidad variable en el cilindro, pudiendo
asi controlar la traccién en distintos tipos
de suelo y aplicaciones. EI CA 30 Rhino y
el CA 35 Rhino poseen, ademds del motor
variable en el cilindro delantero, un motor
variable en el eje trasero, lo que aumenta la
sensibilidad general del sistema a cambios
en el suelo.

También New Holland, marca del
Grupo CNH, present6 un nuevo producto
en lo que son rodillos compactadores.
El prelanzamiento de su modelo para
compactacién de suelos V110 fue durante
la feria Paving Expo, que tuvo su primera
versién realizada este afio en Sio Paulo,
Brasil. Su lanzamiento comercial estd
previsto para 2020.

El equipo es un modelo con peso

Dynapac es otro actor fuerte en el mercado
de construccion vial de América Latina.

CONSTRUCCION VIAL

operacional de 12.400 kilogramos, dos
amplitudes (0,8mm y 1,8mm) y dos
frecuencias (31 y 34 Hz). El espesor del
cilindro frontal es de 32 milimetros, lo que
de acuerdo con los ejecutivos de la marca es
el mayor en su categoria.

New Holland lo presenté con patas de
cabra, pero informé al publico que el
modelo podrd aplicarse con tambor liso, en
caso de suelos menos cohesivos. En estos
casos, el espesor del cilindro disminuye a 25
milimetros.

PENSADO EN LA REGION
Fabricado en India, el V110 de New Holland
fue adaptado para atender requerimientos
de los mercados latinoamericanos. Por
ejemplo, en India el equipo utiliza motor
Mahindra, pero en Latinoamérica serd
vendido con motor FPT S8000 del mismo
Grupo CNH, con 110HP. Otra adaptacién
importante fue la colocacién de cabina
ROPS/FOPS con aire acondicionado.

“El V110 es el primer equipo de la nueva
linea de compactadores de New Holland
Construction para el mercado brasilefio.
Con el prelanzamiento complementamos
nuestra linea de produtos con soluciones
para el sector de infraestructura vial”, dijo
el gerente de marketing de New Holland
Construction, Giovanni Borgonovo.

Con novedades significativas en 2019,
bajo un contexto que no fue el mejor que
se podia esperar, la industria de mdquinas
viales muestra una vez mds que apuesta
por América Latina. Ahora, hay que
corresponder. |
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Manteniendose

Luego del retorno al crecimiento el afio pasado,

las ventas del ICm20 siguen al alza. Reporta IC8&ST.

c ualquier aumento en las ventas delos
20 principales fabricantes de graas
del mundo es muy bienvenido.

Este afo el aumento fue de un 12,5% o
algo mds de US$3.000 millones, totalizando
asi los US$27.851 millones. Si bien la
gran mayorfa del aumento proviene de los
fabricantes chinos, todos los demds actores
también estdn en alza.

Los aumentos extraordinarios en términos
porcentuales son de XCMG, Zoomlion y
Sany, todos de China. En su moneda de
reporte, los aumentos son del 48, 83 y
78%, respectivamente. Es el segundo afo

de grandes aumentos entre los fabricantes

chinos, en gran parte debido a un retorno al
crecimiento en su mercado interno.

SEGMENTO SUPERIOR

En la parte superior de la tabla, Liebherr
conserva su posicién nimero uno y por un
margen mayor que el del afio pasado sobre
la compania nimero dos: Konecranes. La
diferencia de este afio, de US$406 millones,
casi duplica la anotada en la edicién pasada,
que fue de US$217 millones. En tercer lugar
estd Cargotec, con un ingreso mds bien
plano en comparacién con el afio anterior.
De esta forma, las primeras tres compafifas

conservan las mismas posiciones que el afo

pasado. Lo mismo con las tres tltimas de
la tabla (y Kobelco en el 16), pero las 13
restantes se han movido y varias de ellas
por mucho. Los movimientos son en gran
parte como resultado de los fabricantes
chinos. XCMG gan tres lugares, pasando
del séptimo al cuarto, desplazando asi a
ZPMC al quinto lugar y a Manitowoc hasta
la sexta posicion.

La china Zoomlion también subid tres
lugares hasta el séptimo peldafio gracias
a un espectacular aumento del 83% en
sus ingresos, calculado en su moneda de
informe. Cuando se convierte a ddlares
estadounidenses, el aumento sigue siendo
del 80%. Tadano, por su parte, a pesar de
aumentar sus ventas, perdié dos lugares,
desplazado por las ya mencionadas Zoomlion
y XCMG.

MANUFACTURERS

NOTA DEL EDITOR

ICm20 se prepard con los ingresos
obtenidos en el afio calendario de 2018
o el afo financiero terminado en marzo
de 2019. Los porcentajes de cambio
relativos a ingresos estan basados

en monedas nacionales usadas en los
respectivos reportes de las empresas,
y no tienen relacion con los valores

de cambio mostrados en la tabla, que
se expresan en dolares. Los tipos de
cambio utilizados este afio son:

Tipo de cambio el 29 de octubre de 2019
(www.xe.com)

Euro 1 = US$ 1,10804
US$1 = JPY 108,941

CNY (RMB) 1 = US$ 0,141557
US$1 = CNY 7,06428

US$1 = MYR 4,18372
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Cayendo una posicién, en el noveno
lugar estd Palfinger. Independiente de esta
caida, hay que mencionar que la compania
lleva varios afios consecutivos con ingresos
anuales récord. De hecho, en su dltimo
reporte financiero, para los primeros nueve
meses de 2019, la empresa también ha
batido el récord anterior con un aumento en
sus ingresos del 10%. Palfinger continda con
su asociacién con Sany.

Terex cay6 dos lugares més (hace dos anos
la empresa habia descendido siete lugares
después de la venta de su negocio de manejo
de materiales y soluciones portuarias).
Nuevamente, esto se debe al desplazamiento
de los fabricantes chinos, Zoomlion y Sany.

El fabricante industrial de grdas vy
montacargas, Columbus McKinnon, en la
posicién 12 ha ganado dos lugares con un
s6lido aumento de casi el 32% o US$200
millones. A continuacién estd Kato, que si
bien experimenté una baja marginal en su
moneda de informe (yen japonés), crecié un
1% al convertir a ddlares estadounidenses.

www.liebherr.com
www.konecranes.com
WWW.Ccargotec.com

WWW.XCmMg.com

AN

WWW.ZpmCc.com
WWW.manitowoc.com
www.zoomlion.com
www.tadano.co.jp
www.palfinger.com

WWW.Ssany.com.cn

S XX X X «

WWW.terex-cranes.com
www.cmworks.com
www.kato-works.co.jp
www.link-belt.com

www.sennebogen.de

SR XX N

www.kobelco-cranes.com

www.hsc-cranes.com

www. furukawaunic.co.jp

AN

WwWw.manitexinternational.com v

www.fassi.com

DOBLE DIGITO

Link-Belt  experimenté un

aumento
del 13,2% que le valié avanzar un lugar
quedando en la posicién 14. Otra empresa
con un aumento de dos digitos, del 10,5%,
fue Sennebogen, que subié dos lugares hasta
el 15, su mejor posicién de los tltimos afios.
Luego estd Kobelco, que ya no desglosa sus
cifras de ventas de gruas, sino que las incluye
con sus ventas de excavadoras como parte de
su divisién de maquinaria de construccion.
Conserva su lugar 16 del ano pasado con
un pequefio aumento en las ventas. El
fabricante japonés dijo que las ventas de
gruas se redujeron en su mercado interno,
mientras que las ventas en el extranjero
fueron casi las mismas que el afio anterior.
Sumitomo Heavy Industries también
estd incorporando a su venta de equipos
de construccién los ingresos de SHI
Construction Cranes Co (anteriormente
Hitachi Sumitomo). Para su divisién de
maquinaria de construccién en general,
Sumitomo informé un aumento del 12%

GRUOAS GRUAS
TORRE DE CARGA
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POLIPASTOS
ELECTRICOS

en las ventas. La cifra de ICm20 de este
afio es un intento de hacer un ajuste con
respecto al nimero del afio pasado que fue
anormal como resultado de los cambios en
los informes y el cambio en la estructura de
propiedad. Ahora la compania vuelve a su
posicién mds tipica, en el puesto 17.

En una linea similar, ZPMC ya no revela
una cifra para las ventas de grias. En anos
anteriores tenfa un informe separado para
sus grias portuarias. Ahora también se
incluyen las ventas de equipos portuarios
mds generales. En 2017, las ventas de graas
y equipos portuarios alcanzaron los RMB
14.736 millones, en 2018 los ingresos fueron
de RMB 14.938 millones.

Manteniéndose en el puesto 19, Manitex
expone un aumento del 13,6% en sus
ventas, un gran cambio desde su caida del
7% el afio anterior.

Por dltimo, el fabricante italiano de grias
hidrdulicas y equipos de acceso, Fassi, se
mantiene en el puesto 20 después de ingresar
a la mesa el afio pasado. |

GRUAS GRUOAS GRUOAS
DOCKSIDE OFFSHORE | INDUSTRIALES
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| tiempo ha cambiado para el
mercado de equipos usados de
muchas maneras, no solo en los
métodos de compra y venta, sino también en
dénde se puede vender una mdquina y qué
busca un posible comprador.
En la comercializacion de equipos usados,
por supuesto, las subastas juegan un rol
esencial.

as tradicionales y sobre todo online, -

n la region. Reporta Cristian Peters.

“Latinoamérica es una regién de micro
mercados, paises en que por una razén u otra
no hay conexiones féciles entre comprador
y vendedor, algunos de ellos muy cerrados
a la importacién, como Brasil Argentina y
Colombia. Estos factores hacen que, muchas
veces, la conectividad entre mercados sea
dificil y por eso es importante tener una
herramienta que permita entrar al mercado
mundial”, explica Valero Serentill, gerente
de ventas regional para Iberia & LATAM
de Ritchie Bros. Eso es precisamente lo
que ofrece la companfa, aprovechando las
sinergias y ventajas que tiene gracias a una
representacién global, abriendo el mundo
a la regién. “Veo un potencial enorme. La
necesidad de crecimiento y de inversién de
América Latina, en comparacién con otras
regiones, por ejemplo, Europa y Estados
Unidos, es infinito. Si se aplican algunas
politicas para favorecer las inversiones
publicas y privadas, las piezas se irdn
engranando para crecer”, afirma.
de remates

No obstante, el mercado

regional no se ha desarrollado tanto en

En la comercializacion de equipos usados
las subastas juegan un rol esencial.

(Arriba) Equippo vendié una Hitachi ZK85 de
Francia a Colombia, con un kit de de-tiering
y desconectando el sistema de recirculacién
de gases y blogueando el escape.

comparacién con Norteamérica y Europa.
Segin Doménico Schwalb, gerente de
marketing de Equippo, “los compradores
latinoamericanos tienden a necesitar mds
tiempo para poder tomar una decisién de
compra por lo que el canal de subastas o
remates no es siempre el mds adecuado para
ellos. Por esa razén vendemos mds a través
de Equippo Marketplace en esta region.
Sin embargo, vemos algunos revendedores
pujando en nuestras subastas online”,
comenta.

MERCADQO CRECIENTE

Pero el mercado crece, y junto con él, las
empresas del sector. Equippo destaca su
desarrollo en el mercado europeo. “En
Septiembre recibimos la inversién mds
grande hasta el momento de la empresa
japonesa Sumitomo Group, una de las
empresas lideres de la lista Fortune 500.
Por el momento estamos concentrando
esfuerzos en

la mayoria de nuestros

>
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consolidarnos en el mercado europeo. Para
ello hemos abierto un local en Bélgica
desde donde organizamos subastas online y
presenciales cada 2 meses. El crecimiento en
la regién de Latinoamérica, sin embargo, se
ha mantenido estable”, dice Schwalb.

Ritchie Bros. ve la regién con optimismo.
Hace cuatro afios la compania sélo tenfa
presencia permanente en Panamd, sin
embargo hoy cuenta con oficinas en Chile,
Pert, Brasil y Colombia. “Esta estructura
nos permite la captacién de equipos ademds
de ir penetrando nuevos mercados’, indica
Serentill.

ONLINE

La clave para el ejecutivo de Ritchie Bros.
ha sido adaptarse a las necesidades de sus
clientes y realizar una labor de educacién
del mercado, lo que a su juicio ya ha ido
generando cambios. “Estamos notando un
incremento de consultas en nuestros sitios
web, el nimero de registros, de trfico crece
exponencialmente”, sefala.

“Las subastas y remates online se han
venido incrementando por la simplicidad
de llevar acabo eventos segmentando
territorios o clientes. Esto reduce costos

de transporte de maquinaria, y reduce
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Jaco Alles, rental coordinator, sales Region Americas,

HUB Latin America de Volvo CE.

costos de viaje para ir presencialmente a los

eventos. Esto ha modificado el disefio de
estos eventos y ha dado mayor relevancia a
las inspecciones profesionales de maquinaria
para poder garantizar la confianza en los
mismos”, comenta Ayax Ante, rental services
representative - Ciudad de México, de Cat.

Son precisamente las subastas online las
que permiten la conectividad de los micro
mercados mencionados por Serentill, y en
ese sentido la adquisicién de Iron Planet por
parte de Ritchie Bros. ha sido fundamental.
“Fue la llave de entrada al mercado
latinoamericano, de otra forma el nivel de
dificultad hubiese sido mucho mayor. La
presencia online permite romper con las
ataduras y rigideces de los micro mercados y
hemos abierto la posibilidad a un escaparate
global, lo que es especialmente importante
en una regién que a nivel logistico es tan
complicada y costosa’, afirma.

No obstante, el ejecutivo advierte que la
presencia online no sustituird los remates
tradicionales. “Ambas se complementan,
el online no reemplazard la subasta
tradicional. Todavia hay gente que le gusta
més ver la mdquina, tocarla y analizarla
presencialmente”.

De acuerdo con Jacqueline Glassman, SVP
of Product and Experience de Proxibid,
quien comenta que “el mercado de subastas
online en América Latina es relativamente
mds nuevo y continda creciendo a un ritmo
mids rdpido que los mercados de EE.UU. o

\lalero Serentill, de Ritchie Bros. comenta
que las subastas tradicionales y online
se complementan entre ellas.

Europa. “Las subastas contintan siendo un
recurso importante ya que los compradores
buscan opciones de menor costo para
adquirir equipos de alta calidad, y los
vendedores buscan liquidar activos de una
manera rdpida y rentable”.

En 2018, Proxibid continué viendo un
aumento general en el nimero de subastas,
ventas totales, ventas en linea y niumero
de postores. “En 2019, esas tendencias
continuaron con los oferentes y las ventas en
linea que representaron un porcentaje mayor
del total de los resultados de la subasta. De
cara al cuarto trimestre, Proxibid anticipa
una temporada muy ocupada, con un
calendario completo de subastas y nuevos
compradores que se unen a la plataforma
todos los dfas”, afade.

Cabe destacar que este ano Proxibid
presenté dos nuevos productos. Primero,
a través de la adquisicién de Wavebid, una
solucién de software de gestién de subastas
de extremo a extremo, y segundo a través de
la introduccién de PoweredBy, que permite
a las empresas de todos los tamanos integrar
la tecnologfa de transacciones de Proxibid
en sus propios sitios web. “El crecimiento
en las ventas de Wavebid y PoweredBy ha
impulsado un crecimiento incremental en el
negocio principal del mercado de Proxibid”,
dice Glassman.

EMISIONES

Otro impacto importante en el mercado de
maquinaria usada ha sido la normativa de
emisiones. En términos simples, es dificil
vender una mdquina usada a un mercado

menos regulado si no se dispone del >
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combustible adecuado a cada tipo de motor.

La respuesta a esto son kits que permiten
que las mdquinas equipadas con motores
de menores emisiones puedan operar con
combustibles de mercados menos regulados.

“Los  kits de
importantes porque permiten abrir la oferta

de-tiering  son  muy

de maquinaria de ultima tecnologfa a paises
donde el combustible no es compatible con
los requerimientos de los fabricantes. Si la
calidad del combustible no es la correcta,
un kit de de-tiering es indispensable para
evitar dafios muy costosos que se pueden
dar dentro de tan solo unas horas de
funcionamiento. Desafortunadamente no
hay mucha informacién disponible y la poca
que hay tiende a ser incorrecta, es por ello
que muchos compradores sienten temor de
comprar un equipo reciente. Cada miquina
puede necesitar una solucién diferente
dependiendo de la marca y el modelo. Tener
la asistencia de un profesional es crucial para
poder encontrar la solucién éptima. Equippo
tiene el conocimiento necesario para asesorar
a clientes en encontrar el mejor método para
su ciudad y ademds tiene los proveedores
para instalar los kits de la mejor manera”,
dice Schwalb, de Equippo.

“Los kits DTier son esenciales”, dice
Jac Alles, rental coordinator, sales Region
Americas, HUB Latin America de Volvo
CE, “sin ¢l el equipo no funcionard con el
diésel que normalmente se vende en América
DTier
usados desde 2015, y nuestros distribuidores

Latina. Vendemos nuestros kits
tienen la experiencia para su instalacién.

Ademds de esto, tenemos garantias
extendidas para equipos certificados por
nuestros distribuidores en Argentina, Chile,
Colombia, México, Pert y Uruguay”,
asegura.

Alles explica ademds “es una realidad que
cada afio tenemos mds equipos Tier 4 que
llegan a nuestro territorio, sin embargo, el
volumen sigue siendo bajo, esto derivado de
la buena comunicacién que se ha dado a los
clientes. En cuanto a los kits de conversién
que tenemos disponibles, su utilizacién es
relativamente baja, ain no ha impactado

significativamente al mercado”.

USADOS

El negocio de alquiler sigue creciendo en
la regién derivado de la incertidumbre
econdmica, la que ha impulsado a clientes
a tener un mejor andlisis financiero de sus
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necesidades, por tanto, alquilar mds.

“El negocio de usados es cada dia mds
importante, por el mismo crecimiento de
las flotas de alquiler. Antes crecfamos las
flotas de alquiler por grandes proyectos de
infraestructura, los cuales luego generaban
excesos de roll outs no necesariamente
planeados que impactaban los volimenes de
inventarios de usados. Ahora el crecimiento
viene soportado por una estrategia de mayor
plazo con crecimiento constante”, explica
Ante, de Caterpillar.

Para Volvo el mercado de equipos usados
también es sumamente importante.
Alles, de Volvo CE, explica que “nuestra
nueva estrategia de venta de equipos estd
directamente relacionada con la venta de
equipos usados. Tenemos un indicador de
ventas, un objetivo estratégico para América
Latina. Buscamos aprovechar las ventas de
equipos usados a través de nuestra red de
distribucién. La mayoria de nuestras ventas de
méquinas usadas provienen del intercambio,
es decir, equipos de la marca Volvo o de otras
marcas de la competencia, recibidos como
parte de pago, lo que aprovecha la venta de
nuevos equipos. Tenemos un fuerte enfoque
en todo el ciclo de vida del producto, ya
que entendemos que este ciclo termina solo
después de que el cliente vende su equipo
usado a cambio de uno nuevo”.

La compania ha aplicado la estrategia
en toda la regién, y segtn el ejecutivo en
los dltimos seis afios se han vendido unos
80.000 equipos usados, con peaks cercanos a
las 20.000 unidades algunos afios.

El mercado mds grande es México, que
representa casi el 50% de las importaciones
de equipos usados en América Latina.

El 21 de noviembre y 5 de diciembre hay
subastas online programadas por Ritchie Bros.

“Nuestra participacién en los mercados de

Panamd, Perd, Chile y Bolivia también es
»

muy fuerte”, comenta Alles.

FUTURAS SUBASTAS

Con 60 anos de historia Ritchie Bros. es uno
de los principales actores en el mercado de
las subastas de equipos y asi como ha ido
aumentando su presencia en la regién a
través de oficinas en diversos paises, también
ha aumentado la frecuencia de sus eventos.
En este sentido Serentill anuncié que
el 21 de noviembre se realizard una
subasta online, a través de Iron Planet,
para Centroamérica, mientras que el 5 de
diciembre se realizard un evento para la venta
de equipos en Brasil. |

Para Volvo el mercado
de equipos usados es
sumamente importante.
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Resiliencia

I concreto es el material mds usado en la construccién mundial

por la rigidez de su composicién. Pero en lo que respecta a los

profesionales, empresas y entidades que componen el sector

econémico del concreto, la palabra podria ser la opuesta. El tiempo ha
comprobado que este es un sector de la mds alta resiliencia.

Ello se manifiesta comenzando este mes por la decisién de la FIHP

y el ICH en mantener el 10° Congreso de Pavimentos de Hormigén
en Santiago. Si las calles de la capital chilena siguen perturbadas, el
sector concretero mantiene su agenda institucional.

Por su parte, Brasil también estd haciendo un trabajo institucional
intenso para promover el pavimento de concreto. Contra toda la
tradicién del pavimento flexible en el pais, un conjunto de entidades
comienza a abogar por el pavimento rigido.

En Argentina, el afio cerrard con la realizacién de la 72 Convencién
Saber en Concreto, promovida por la Asociacién Argentina de
Hormigén Elaborado.

Sin dudas, es un sector que sabe reinventarse y ampliarse en
medio a las dificultades.

Fausto Oliveira
Editor Concreto Latinoamericano

NOTICIAS 5

Brasil se organiza para defender el pavimento de concreto
a través de asociaciones del sector y crea el Grupo Pavimentos
Urbanos de Hormigén.

CONGRESO 9

América Latina reunida en Chile para el 10° Congreso
Iberoamericano de Pavimentos de Hormigén que se realizard
a fines de este mes.

CEMENTECH 13

La compafifa busca aumentar el mercado de concreto en mixers

volumétricos y apuesta por nuevas locaciones, distribuidores
y tecnologfas para sus equipos y soporte.

MOVILMIX 17

Fabricar concreto en pequenas cantidades puede ser un gran
desafio y esta empresa chilena estd creciendo para aumentar la

presencia del concreto volumétrico en el pais.
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Cerca de 50 participantes™
estuvieron en la reunion
inaugural del grupo.

Terrn

ecientemente se
constituyd en Brasil
el Grupo Pavimentos
Urbanos de Hormigén, una
accién institucional que
agrega distintas entidades
de los sectores de cemento
y hormigén premezclado,
ademds de empresas
proveedoras relacionadas
y representantes del poder
publico interesados en utilizar
la solucién de pavimentacién
rigida en sus obras publicas.
Liderado por ABCP
(asociacién de las cementeras),
ABESC (asociacién de las
concreteras), ABNT (normas
técnicas), IBRACON (instituto

Schwing-Stetter
contintia reestructurando su
representacion en Ameérica
Latina con el fin de aumentar
Su presencia y participacion
de mercado en la region y la
nueva adicion a sus filas es la
peruana Triton, asignada como
distribuidor de la marca en el
pais andino y encargada de toda

rean G 1
rbanos de Ho

-

tecnolégico del concreto) e

IBTS (asociacién de fabricantes

de fierros para construccién),

el proyecto es un esfuerzo

de accién permanente que

pretende consolidar una

nueva cultura de obra vial en

el pais. La intencién es que

se pase a considerar la opcidn

de pavimento de hormigén

de manera equilibrada con su

principal competidor, lo que es

distinto de lo que hace Brasil

hoy en dia, al preferir casi sin

discusién la opcidn asfdltica.
Para ello, los cerca de 50

participantes de la primera

reunién, que tuvo lugar el

dia 1 de noviembre en la sede

su gama de equipos de hormigon,
SErvicios y repuestos.

Ya desde hace algunos
afos el gerente regional para
Sudameérica, Octavio Perdomo,
ha hecho una exhaustiva
revision de sus distribuidores
regionales generando los cambios
necesarios para aumentar la
participacion de la compafiia

avii

de la Asociacién Brasilefa de
Cemento Portland (ABCP)

en Sio Paulo, concordaron

en dividirse en subgrupos

de trabajo donde buscardn
informar a los poderes publicos
y empresas sobre materiales
técnicos y de orientacién
profesional junto con presentar
la idea del pavimento urbano
de hormigén.

El Grupo Pavimentos
Urbanos de Hormigén nacié
oficialmente hace pocas
semanas, pero posee ya el
conocimiento acumulado de
muchos viajes internacionales
hechos por los representantes
de entidades lideres del proceso,

en paises estratégicos. La
eleccion de Triton no es al azar.
La distribuidora representa
a empresas como Liebherr,
Hyundai, Bobcat y Kalmar,
entre otras, y segin Perdomo
tiene un enfoque muy fuerte en
servicio postventa con muy buena
presencia nacional.

Triton cuenta con casi 30

Noviembre 2019 Concreto Latinoamericano 5

Jairo Abud, presidente de
ABESC, presenta el aprendizaje
obre pavimentos'dé'concreto
hen paises Vecinos.

principalmente a México,
Argentina y Chile. Estos tres
paises latinoamericanos tienen
experiencias consolidadas
en pavimentos urbanos de
hormigdn, cada cual con su
formato mercadoldgico y
técnico.

Las experiencias estudiadas
serdn la base sobre la cual
se formard una norma
brasilena junto a ABNT
para pavimentos urbanos de
hormigén. Con la institucién
de una norma, se espera que la
solucién de pavimentos rigidos
pueda florecer en Brasil tal
como lo hace en estos otros

paises latinoamericanos.

afios de trayectoria en el
mercado peruano y ademas de
la representacion de grandes
marcas de maquinaria, ofrece
venta, alquiler, servicio técnico
y repuestos de equipos para
los sectores de la construccion,
mineria, logistica, industrial y
portuario, con méas de 2.800
equipos trabajando en el pais.



AAHE celebra 40 anos con
iIntensa agenda de trabajo

gt
=
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I sector de hormigén
en Argentina tiene una
intensa agenda de fin
de ano, toda ella de mano de
la Asociacién Argentina del
Hormigén Elaborado (AAHE),
entidad que cumple 40 afios
de servicios prestados a la
construccion de Argentina.
El principal evento serd la
séptima Convencién ‘Saber
en Concreto’, que tiene lugar
del 14 al 16 de noviembre
en la ciudad de Parand, y
que reunird todo el sector y
contard con participaciones
muy interesantes de la misma
Argentina y de fuera del pais.
La 72 versién de su
convencién tiene convocatoria
récord: se trata del mds grande
ndmero de profesionales
y empresas inscritas para
participar del encuentro. Una
parte especialmente interesante
serd el programa de charlas
técnicas.
Por ejemplo, estard

La principal agenda es la
T° Convencion Saher

en Concreto, en
noviemhre.

representada la FIHP por Juan
Pablo Rivera Palau (presidente)
y Manuel Lascarro (director de
la entidad, ademds de director
de la colombiana Asocreto).
Ademas de ellos, se destacan
las charlas del economista
Juan Carlos de Pablo, del
consultor de medios digitales
Nicolds Leoni, y del consultor
empresarial Nestor Braidot.

La entidad argentina del
hormigdn elaborado promueve

ASOCIACION
ARGENTINA del

th

HORMIGON

El Instituto del
Cemento y del Hormigon de
Chile (ICH) dio a conocer datos
recientes de su Explorador
Interactivo de Estadisticas de
Edificacién, los que muestran
que la utilizacion de hormigoén
en el pais crece y amplia
su dominio sobre las otras
técnicas constructivas.

[

ELABORADO

De acuerdo con la herramienta
de inteligencia producida por el
ICH, el uso de concreto para
construccion viene en crecimiento
acelerado en Chile desde el
afio 2006, cuando el material
consolidé una ventaja importante
respecto la albafiileria. Hoy, la
tasa de utilizacion del hormigén
para obras en Chile alcanza los
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también una gran agenda de
capacitaciones y cursos.

A finales de octubre, la
asociacién hard su segundo
Curso Profesional en Bombeo
de Hormigén, que en tres dias
capacitard jovenes para actuar
en este importante oficio de la
construccién en concreto.

Los tradicionales cursos Chelo
(curso de hormigén elaborado
en obra y laboratorio) tendrdn
nuevas sesiones antes del fin
del afio. Al final de octubre,
hubo una sesién del nivel
3 (profesionalizacién), que
pudo asi completar un nuevo
ciclo de formacién de nuevos
trabajadores calificados para la
industria hormigonera del pais.

Finalmente, a través de una
plataforma online, AAHE

60% del total de materialidades
usadas.

El gréfico coincide con una
iniciativa del ICH en apoyar las
constructoras chilenas que
comenz6 en 2006. En ese afio,
las constructoras se acercaron al
ICH buscando obtener aumento en
la productividad de sus obras. Se
visitaron sitios de construccion en

«Gonh'su union y apoyo
~“mutuo, el sector concretero

argentino crece en medio
a las crisis.

estrend su curso digital

sobre “Concretos Especiales:
del Diseno Estructural a la
Arquitectura”, con tres clases,
empezando el dia 28 de
octubre. El nuevo experimento
puede contribuir atin mds

para el desarrollo del sector,
principalmente en regiones
mds remotas de Argentina.
Quienes se interesen por los
cursos, en 2019 o en el futuro,
pueden siempre hacer contacto
por medio del correo cursos@
homigonelaborado.com.

La intensa agenda de AAHE
es una forma de celebrar sus
40 anos de existencia. Cuatro
décadas de contribuciones
decisivas para el sector de la
construccién en hormigén
elaborado en Argentina.

Colombia, Panama y Guatemala,
y la aplicacion de lo aprendido
en estos viajes se multiplicd por
otras constructoras del pais, lo
que se revela por la fuerte alza
en el consumo de concreto en
afios recientes, como muestra
el gréfico.

Puede acceder al Explorador
en el sitio www.ich.cl.
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A pesar de las dificultades
en Chile, ICH y FIHP
mantienen las fechas.

Reporta Fausto Oliveira.

ostrando un alto nivel de coraje
institucional, el Instituto del

Cemento y del Hormigén de
Chile (ICH) mantuvo la realizacién del 10°
Congreso Iberoamericano de Pavimentos de
Hormigén en Santiago, con fechas de 20 al 22
de noviembre.

Aunque las protestas no se hayan terminado
en el centro de la capital chilena, serd
precisamente ahi donde se reunirdn muchos
profesionales, empresas y asociaciones del
mundo de concreto y cemento de toda
Latinoamérica para discutir los caminos
hacia una produccién vial de mayor calidad y
productividad en la region.

Este coraje institucional del ICH se
debe celebrar en conjunto con los demds
organizadores: la Federacién Iberoamericana
del Hormigén Premezclado (FIHP) y la
Federacién

(FICEM).

Y es que el tema es urgente, y las soluciones

Interamericana del Cemento

potenciales que se pueden aportar desde el
sector hormigonero son muy interesantes para
todos los paises de América Latina. Esta sigue

siendo una regién de bajo nivel de inversién

wiCH

Instituto del Cementoy
del Hormigon de Chlle

L[

'muﬂ;ﬂ B

FIHP

Soluciones para
grandes obras
de pavimento
rigido estan
disponibles para
toda América
Latina.

vial, con porcentaje de carreteras pavimentadas
todavia muy bajo.
El  pavimento

rigido cumple un rol

excepcionalmente  importante  en  este
contexto, pues sus prestaciones son altas en
términos de durabilidad y poca necesidad de
mantenimiento. Hay casos (por ejemplo, en
Argentina) que calles estdn pavimentadas con
hormigén hace mds de 50 afos sin recibir
grandes reparaciones. Ademds, el nuevo nivel
de precio del asfalto abre una ventana de
oportunidad para el sector: ya no es posible
decir que el pavimento flexible tiene costo
inicial tremendamente inferior.

Por otra parte, hay experiencias exitosas
y de largo plazo ya verificadas en suelo
latinoamericano, destacdindose los  casos
de pavimentos de losas cortas en Chile, el
pavimento urbano de concreto en Argentina y
el sistema carretero de México, muy intensivo

en hormigdn.

MODELOS

Un punto muy interesante es que en América

Latina se fueron encontrando diferentes
modelos econémicos y comerciales para

establecer el pavimento rigido como método

de construccién de carreteras y avenidas
urbanas.
El_l (=) . . .
En la reciente inauguracién del Grupo

Pavimentos Urbanos de Hormigén de

r. 3 e’ . %-—:‘&" .
e et

L
9 —~>

Federacion Iberoamericana
del Hormigén Premezclado

Fihp
Brasil, Jairo Abud, presidente de la Asociacién
Brasileia de Empresas Concreteras (Abesc) se
refirié a esto, comentando cémo en sus viajes
por Argentina, Chile y México pudo saber que
las formas de trabajar el pavimento de concreto
son muy distintas.

“Los modelos de cada lugar son muy
diferentes, por ejemplo, en México aprendi que
las cementeras no venden cemento, venden
carreteras’, dijo. Hizo referencia al hecho de
que el mercado en México es muy verticalizado
y las empresas de cemento proveen hormigén
y, con el tiempo, pasaron a participar de
licitaciones viales para construccion de las vias.
Un ejemplo de cdmo el sector se adapta y logra
trabajar en ambientes que no son suyos por
tradicién.

Cuestiones como esta encontrardn su
espacio ideal de debate en el 10° Congreso

Iberoamericano de Pavimentos de Hormigdn.

El programa este afo estd especialmente >
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RECORDANDO
EL 9° CONGRESO

Realizado en mayo del afio pasado,

el 9° Congreso Iberoamericano de
Pavimentos de Hormigén tuvo lugar en
Asuncion, Paraguay. El pais vivia en ese
entonces un momento especialmente
positivo para su industria concretera,
dado que se habia acabado de aprobar
la ley nimero 5841, que establece
porcentajes minimos de pavimento

de concreto en las obras viales en
Paraguay.

Concreto Latinoamericano estuvo alla
y pudo comprobar que este sector tiene
alto grado de cohesion y persiste en su
trabajo por presentar el mejor estandar
de obra vial a toda América Latina.

interesante, y por eso todos deberfan asistir
para llevar sus experiencias y aprender de los
demds.

PROGRAMA

El primer dfa del programa serd dedicado a
cuatro workshops técnicos en donde se podrd
conocer mds sobre los temas propuestos.

“Taller

de diseio mecanicista de pavimentos de

Estos seminarios técnicos serdn:

hormigén”; “Taller de costos de construccién
y mantenimiento de pavimentos”; “Taller de
competitividad e impacto de las decisiones
de proyectos de pavimentacién’; y el “Taller
disefio y construccién de pisos industriales”.
Hay muchas charlas de alto interés en estos
workshops, por ejemplo, la experiencia de losas

cortas en Chile serd comentada por Juan Pablo

10 Concreto Latinoamericano Noviembre 2019

Para ohras menores hay tecnologias interesantes para construir un buen pavimento.

Covarrubias, de TCPavements, empresa que ha
difundido este concepto. Los profesores Carlos
Chang y Jeff Roesler, de Estados Unidos,
hablardn sobre los softwares modernos para
especificar obras de pavimento rigido. Otros
oradores importantes se alternardn este primer
dia.

El congreso propiamente tal empieza el 21
de noviembre a las 8:30hrs y sigue hasta el
dia siguiente hasta las 18:00h. Ademds de su
programa de presentaciones, una muestra
comercial se producird en el recinto.

Los foros de discusién del 10° Congreso
seran divididos entre los siguientes temas:
procedimientos y sistemas constructivos;
competitividad y ventajas de los pavimentos
de hormigén; aspectos relacionados con los
aportes a la sustentabilidad de los pavimentos
de hormigén; conservacién, mantenimiento,
patologia y reparacién de los pavimentos de

hormigén; estudio de casos exitosos.

Dentro de estos lineamientos, una serie
importante de especialistas se sucederd delante
la asistencia, formando un abanico de charlas
que contribuirdn mucho para el desarrollo del
sector.

El director de FIHP
Diego Jaramillo, un anfitrién del evento,

pavimentos de

entregard informaciones sobre el desarrollo
de los pavimentos de hormigén en América
Latina. Marcelo Alfaro, de Bolivia, comentara
sobre la construccién de pavimentos de
Rafael

contard sobre

hormigén en zonas altipldnicas.
Gonzilez, de El Salvador,
la experiencia de estabilizacién de suelos
con cemento para pavimentos en su pais.
Rodrigo Delgadillo, de Chile, comentard de
los estdndares de servicio en infraestructuras
concesionadas en su pais.

SECTOR PUBLICO

También de Chile habré dos organismos
publicos que vendrdn a discutir con el pablico
del 10° Congreso. Se trata del Ministerio
de Obras Pablicas (MOP), que hablard de
pavimentos interurbanos de hormigén, y de
la Divisién de Aeropuertos (DAP), que va a
mencionar algunas innovaciones que se han
desarrollado en el pais para pavimentos de
aeropuerto.

Por todo ello, el jefe del Area de Pavimentos
del ICH, Mauricio Salgado, envié una
especial invitacién a todos los profesionales y
empresas interesadas en el pavimento rigido
que concurran al 10° Congreso en Chile.
“Esperamos que se inscriban y participen de
todas las actividades que estamos preparando
para ustedes”, dijo el representante de la
entidad anfitriona. |
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La compafiia busca aumentar el mercado™ ™

de cemento volumeétrico. Reporta Cristian Peters.

emenTech anuncia
roductos y expan5|6n

a empresa fabricante de mezcladores
de hormigén volumétricos,
CemenTech, estd prepardndose
para seguir aumentando su participacién
de mercado en una industria que estd
dominada por los mezcladores de hormigén
convencional.

En un evento realizado en las instalaciones
de la compania en Indianola, Estados
Unidos, el CEO y presidente de la empresa,
Connor Deering, revisé parte de las
novedades recalcando que “éste es un afio
muy especial, con CemenTech cumpliendo
50 anos” a la vez de reafirmar las intenciones
de la compania de “liderar a la industria

hacia el futuro”.

NUEVOS DEALERS
CemenTech
distribuidores para atender el mercado

agregd dos

nuevos
estadounidense, se trata de Komatsu
Equipment Company, empresa que cuenta
con 11 ubicaciones en Nevada, Utah y
Wyoming; y Reynolds-Warren Equipment
Company, que atenderd el estado de
Georgia a través de sus dos ubicaciones.
“Cada una de estas nuevas asociaciones

representa la demanda regional y una
conexién con negocios establecidos que
atienden la construccién de carreteras y
puentes, transporte y construccién industrial
y comercial, todos los mercados a gran escala
se benefician de la mezcla volumétrica de
concreto”, dijo Deering.

NUEVA INSTALACION

Pero la expansion no es s6lo local. Luego
de Norteamérica, el Reino Unido es el
segundo mayor mercado para el concreto
volumétrico, y atendiendo esa necesidad, es
que CemenTech anuncié la apertura de una
nueva instalacién en Greater Manchester.
Con ya 25 afos en el mercado britdnico, esta
nueva ubicacién marca su dltimo desarrollo
en la expansién de su red de soporte de
ventas, piezas y servicios.

“Esperamos continuar trabajando duro
para ser el lider de mezcladoras de concreto
volumétrico en el Reino Unido, y estamos
entusiasmados de  presentar  nuestros
nuevos modelos, tecnologias y avances de
mezcladoras que han estado disponibles
en otros mercados alrededor del mundo”,

senalé Deering.

CemenTech destaca
su serie C.

Connor Deering, CED de CemenTech.

NUEVAS SOLUCIONES

Durante el evento, Collin Robinson, gerente
de producto de CemenTech, comenté
que Accu-Pour, solucién de la compania
para usuarios de mezcladoras de hormigén
volumétricas, ahora es compatible con todas
las mezcladoras volumétricas disponibles en
el mercado.

Ademis de lo anterior, el sistema ofrece
informes personalizados atin mds avanzados,
con capacidad para filtrar datos segtn el
mezclador, operador, ciudad o c6digo postal.

“Esto permite a los duefios de negocios >
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generar  informes personalizados  para
ofertas de trabajo mds precisas, prondsticos
mejorados, monitoreo de productividad y
miés”, sefialé el ejecutivo.

Otra solucién es CemenTech Connect,
un sistema de soporte técnico. Esta nueva
plataforma proporciona una conexién de
video directa, en tiempo real, para que los
clientes reciban soporte por parte de expertos
delaempresa. “CemenTech Connect permite
a nuestros expertos estar visualmente en el
campo con nuestros clientes, comprender
los problemas mds rdpido, describir los
procedimientos de mantenimiento de rutina
y proporcionar la informacién y el soporte
necesarios para que nuestros clientes vuelvan
a funcionar”, describié Deering.

EDUCACION

La participacién del concreto volumétrico
estd por debajo del 5% del mercado del
concreto, y si bien el sistema estd ganando
adepto con los afios, todavia falta mucho por
hacer en términos de educacién.

En este contexto CemenTech anuncié
el lanzamiento de dotcertified.com, un

sitio web que tiene como objetivo ayudar
a los departamentos de transporte estatales
individuales, municipios, ingenieros y
contratistas a conocer las mezcladoras de
hormigén volumétricas, sus ventajas y c6mo
cumplir con las especificaciones de cada
estado.

Si bien la informacién estd destinada
principalmente a las regulaciones de Estados
Unidos, también proporciona articulos y
otra informacién sobre temas relevantes

como aditivos, reparacién de plataformas

7 "._._..,,m- -.‘\; ..‘

Accﬁ-Pnl;r ofrece infﬁrm

. personalizados aiin mas avanzados.
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y de puentes, concreto de fraguado répido,
concreto modificado con ldtex y més.
“Todavia hay una falta de informacién
sobre la tecnologfa de hormigén volumétrico
y la incertidumbre en torno a las diferentes
especificaciones a menudo pueden ser una
barrera de entrada para los contratistas.
Desarrollamos dotcertified.com para ayudar
a eliminar esa incertidumbre de la ecuacidn,
tanto para los duenos de negocios como
para los departamentos de transporte y los
municipios”, sefialé Robinson. |
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Crece el mercado de
concreto volumeétrico en
Chile y Movil Mix esta
preparada. Reporta
Cristian Peters.

abricar concreto en  pequenas

cantidades puede ser un gran desafio

para personas con poca experiencia
o para contratistas menores. Conseguir un
proveedor de un metro cibico de hormigén
puede ser un reto sumamente complejo, y el
tener que elaborarlo en casa (o en una obra
pequefa) puede resultar engorroso si no se
tienen los equipos necesarios.

Ignacio Jiménez, socio fundador de
la chilena Hormigones Mbéviles Movil
Mix, se dio cuenta de este inconveniente.
“Durante la universidad, un profesor
conté un problema que tuvo al tener que
fabricar artesanalmente un metro ctbico de
hormigén. Este problema me quedé dando
vueltas, comencé a investigar y llegué a la
conclusién que en paises mds desarrollados
esto se resuelve en gran parte con plantas
mdviles volumétricas”, senala.

Con esta inquietud en mente, Jiménez
realizé su tesis universitaria al respecto, la
que llamé ‘Produccién, transporte y venta

de hormigones en volimenes pequefios.

“Luego, trabajando en construccién los
ndmeros me indicaban que en Chile habfa
poca oferta para hormigén premezclado
en bajos volimenes. Las soluciones
tradicionales se vuelven muy costosas tanto
para volimenes pequefios como para obras
muy alejadas. Visité varias fébricas de
plantas volumétricas, y en 2018 acordamos
una alianza con Hormigones BSA que nos
asegura calidad en materias primas y respaldo

técnico. Ahi nace Movil Mix”, explica.

PRODUCCION EN AUMENTO

El primer equipo de la compafia fue una
planta volumétrica mexicana Star Mix, la
cual tiene una capacidad de hasta 4 m? de
hormigén y capaz de producir hasta 25 m3/
hora. Pero Jiménez quiere seguir creciendo
y es por eso por lo que su compaiia acaba
de adquirir una nueva planta de la italiana
Blend. “Puede trasportar hasta 10 m3 de
hormigén y producir a una velocidad de
hasta 70 m3/hora”, explica.

Con relacién a por qué elegir Blend para

i

MOVIL Mix

HORMIGONES MOV|LE3§

Ignacio Jiménez junto
su nueva planta Blend.

el crecimiento de Mévil Mix, el ejecutivo
comenta que ‘tiene varias ventajas. Lo
mds importante es que tiene celdas de
carga que permiten medir y corroborar en
forma automdtica que efectivamente se estd
entregando la dosificacién que se solicitd.
Esto nos garantiza un control de la calidad
al no estar expuestos a un error del operador.
Ademds, cuenta con la representacién en
Chile de LEIS Magquinarias, quienes nos
ha provisto de un excelente servicio técnico
desde el inicio”.

MERCADO POR EXPLORAR
El mercado del
es practicamente

concreto  volumétrico
inexistente en Chile.
“Actualmente en Chile hay 10 plantas
volumétricas operando, lo que en produccién
representa menos del 0,3% del mercado del
hormigén premezclado”, advierte Jiménez.
A modo de comparacién, en paises mds
desarrollados, como el Reino Unido, su
participacién puede llegar al 10%.

“Es un mercado muy nuevo, pero creemos
que se va a convertir en una tendencia mds
fuerte. La respuesta que hemos tenido de
nuestros clientes ha sido muy positiva”,
comenta. “En Movil Mix, ademds de ser
mds competitivos en pequefios voltiimenes,
ofrecemos llevar nuestras plantas a faenas
remotas, ahorrando mucho en transporte,
tiempo y llevando la pérdida de hormigén a
cero”, finaliza. |

Actualmente en Chile hay 10 plantas
volumétricas operando en Chile.
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Access International (en inglés)

Access, Lift & Handers (en inglés)

Construction Europe (en inglés)

Construcdo Latino Americana

Concreto Latinoamericano

Concreto Latino-Americano

Demolition & Recycling International (en inglés)
E bri2ig Al 9 SR

International Rental News (en inglés)
International Rental News Product & Services Update (en inglés)
World Construction Week (en inglés)

KHL Crane Market (en inglés)

World Crane Week (en inglés)

El TIPO DE ORGANIZACION

Contratista / Sub-Contratista

Ingeniero Consultor / Arquitecto / Topografia
Minerfa / Cantera / Produccidn de Agregados
Autoridades Internacionales / Nacionales
Productor De Petréleo

Autoridad / Gobierno - Nacional / Local
Aeropuertos / Puertos / Muelles / Offshore
Servicios Publicos / Privados

Fabricante

Distribuidor / Agente / Venta De Equipos
Departamento De Construccion Industrial / Comercial
Asociacion / Educacion / Fundacion Investigacion
Alquiler De Equipos

Finanzas / Agencia Requladora

Otro (por favor especifique) :

OO0OO0O0Oooooono

OOOO00000000000

N o o

ENVIAR A: KHL Group Americas, Circulation Department,

20855 Watertown Road, Suite 220
Waukesha, Wl 53186-1873, USA
FAX: +1262 754 4175

e-mail: circulation@khl.com

khi

SUS DETALLES

Nombre y Apellido:

Titulo Profesional:

Empresa:

Direccion:

Ciudad:

Estado:

Pais:

Cddigo Postal:

e-mail:

Fono:

Fax:

(Por favor indique el codigo internacional de télefono)

a

ECUANTO ES EL INGRESO ANUAL DE SU
EMPRESA (US$ MILLONES)?

Menos de $1milldn 1 $1-3 millones
$3-5 millones (] $5-20 millones

$§20-100 millones O] Més de $100 millones

VERSION DE PREFERENCIA
IMPRESA (1 DIGITAL (]

SUS PREFERENCIAS

KHL Group LLP lo mantendra al dia con informacion sobre la industria, productos y eventos
relevantes para usted como profesional en la industria de la construccion o la energia.
Si no desea recibir dicha informacion, marque las casillas seleccionadas a continuacion.

Correo electrénico [ ] Teléfono[ ] Correo[]

KHL trabaja con otras compaiiias en la industria de la construccion y la energia y se
comunicara con usted acerca de sus productos y servicios.

Me gustaria recibir correos electrénicos
de KHL sobre productos de terceros ]

TTodos los correos electrénicos contendran un enlace en el pie de pagina para permitir-
le darse de baja en cualquier momento. Para mas informacion por favor vea nuestra
politica de privacidad. www.khl.com/privacy-policy

FIRME Y ANOTE LA FECHA:
FIRMA:

FECHA:

O
O
O

IMPRESA & DIGITAL (]
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El lider mundial en tecnologia de pavimento en concreto

La ganancia de sus proyectos, en estos dias, dependiente de su tecnologia

G+. control de maquina tiene una répida velocidad de procesamiento y caracteristicas de comunicaciones bidireccionales con
los accesorios de las pavimentadoras. Su retroalimentacién instantédnea digital combinado con el circuito cerrado de controles
hidraulicos y electrdnicos, crea una experiencia de pavimentacion que es suave, eficiente y exacto. G+ Connect,, le permite una
conexion sencilla con 3D o las opciones del nuestra biblioteca completa de sensores. Somos conscientes de lo importante que
es para usted realizar la eleccién correcta de compra de una pavimentadora de concreto.No hay nada en el mercado que se
pueda comparar a nuestro sistema de control G+, linea de productos versétil, lideres en la industria y servicios de ventas y de
asistencia técnica. Nuestra red internacional de distribuidores y nuestro equipo corporativo siempre estan dispuestos a servirle
y colaborarlo. Comuniquese con nosotros para informarse sobre la Ultima tecnologia de pavimento de concreto.

CARRETERAS Y CALLES EN CONCRETO | PISTAS DE AEROPUERTOS | BORDILLOSY CUNETAS | ACERAS
CAMINOS DE RECREACION | BARRERA DE SEGURIDAD | PARAPETO DE PUENTES | LOSAS DE PUENTES | CANALES DE IRRIGACION
GOMACO CORPORATION EN IDA GROVE, IOWA, EE.UU. | info@gomaco.com | www.gomaco.com





